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Reunion de inicio de la Etapa Il (Fase 1)

Orden del dia:

1. Presentacion de la Etapa 2: organizacion del trabajo,
calendario y documentacion a entregar.

2. Analisis de la propuesta realizada por la empresa.

3. Lineas de actuacion. Debate.

4. Ruegos y preguntas.
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Presentacion: Cronograma livar

Diseno desarrollo y construccion de un

Presentacion de prototipo que cumpla los requisitos

documentacion tablecidos en la demanda tecnoldgi

Estudio de V|ab|I|dad
disefio conceptual
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Moderador
Notas de la presentación
La arquitectura de este proyecto se basa en el esquema de Compra Pública Precomercial (CPP) que se centra en la contratación de servicios de I+D+i en los que el comprador público, en este caso, la Universidad de Córdoba no se reserva los resultados de la I+D+i para su propio uso en exclusiva sino que comparte con las empresas los riesgos y los beneficios de la I+D+i necesaria para desarrollar soluciones innovadoras que superan las que hay disponibles en el mercado. De este modo se genera una transferencia de tecnología innovadora, que no está disponible en el mercado, entre el centro público de la Universidad de Córdoba, concretamente entre el G.I. "Mecanización y Tecnología Rural" y las empresas de maquinaria agrícola del sector del olivar.
La fórmula de contratación de los casos de Compra Pública Precomercial (CPP) de proyectos como este se encuentra alineada con contratos de servicios de I+D. 

El proyecto MECAOLIVAR comenzará con la publicación de la convocatoria y los pliegos administrativos en las web que se describen en la zona de información y solicitudes, y constará de dos fases:

Fase I. Preprototipado
Fase II. Prototipado

La primera fase tendrá una duración cercana a  cuatro meses, distribuida en dos etapas:

Etapa I: que tendrá una duración de 30 días naturales y durante los cuales las empresas deberán presentar la propuesta. Una vez concluida esta etapa se seleccionarán cuatro empresas por cada línea del proyecto.
Etapa II: que tendrá una duración de 75 días naturales y durante los cuales las cuatro empresas seleccionadas deberán realizar un diseño conceptual y un estudio de viabilidad del prototipo a construir. 

Una vez concluida esta etapa se seleccionarán dos empresas por línea que pasarán a la fase II para completar el diseño, desarrollo y fabricación de los prototipos precomerciales.



Presentacion: Organizacion (Fases) livar

Fase . Preprototipado

T — i Disefo desarrollo y construccion de un
Presentacion de Estudio de viabilidad y prototipo que cumpla los requisitos
documentacion disefio conceptual establecidos en la demanda tecnoldgica
Propuestas de solucién a técnica, metodologia a utilizar y
los problemas y requisitos soluciones técnicas para los PROTOTI POS
definidos en la demanda requisitos.
tecnoldgica. * Calendario aproximado de las PRECOMERCIALES
seiluikbelag cliille; PARA SU VALIDACION Y PRUEBAS
e Modelo CAD del prototipo V' de EN TALLER Y CAMPO
) los mecanismos mas
influyentes. \ /
e Esquemas hidraulicos,
eléctricos, electrénicos y/o
auxiliares principales.
* Mejoras o prestaciones
‘ superiores a las solicitadas

UNION EUROPEA UNIVERSIDAD
_& GOBIERNO MINISTERIO Fondo Europeo B‘ C E M T R 0
DE ESPANA 3%%:,??:%;‘1&“ de Desarrollo Regional ntrg de Mecanizacion,

Lina marers oe hacer Fumpa CORDOBA ec'\o ngia Rurat y de 1[Oilvair




Calendario aproximado de actuacion Fasel Etapa li

N
e Estudio del Estado de la técnica de la linea
—> PROPUESTA DEFINITIVA )
ESTUDIO Y N
SOLUCION e Recopilacién de requisitos necesarios para prototipos
3 SEMANA
J
Y
e Disefio conceptual y formas
v,
Y
* Disefio detallado
v,

e Calculos
e Esquemas hidraulicos, mecanicos y eléctricos

* Propuesta pre-comercial con calendario de fabricacion,
MEMORIA

59y validacion y ensayos

PLANOS, CAM
FASE 2 FABRICACION Y VALIDACION




Entregables
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egable 1: Desarrollar el estado de la técnica rel

alalinea.

tregable 4: Desarrollo de un modelo detallado
avance en la materializacion de la propuesta plant

c

egable 2: Desarrollary justificar una propuesta
itiva de solucion para el lote que cumpla con los
imientos establecidos en el Pliego Técnico.

ntregable 5: Planteamiento de un calendariod
actividades a realizar durante la fase 2

lon soluciones claramente definidas y planteadas

egable 3: Desarrollo de un modelo conceptual €
stablezca los principios basicos de funcionamiento
con los principales mecanismos, requerimientos
iones aproximadas.

oria definitiva : Exponer la memoria definiti
las actividades desarrolladas en la Etapa 2
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PROYECTO MECAOLIVAR
Presentacion: Personal

" 1LOTE

* RESPONSABLE DEL PROYECTO:
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T T

Jesus A. Gil Ribes
PRESUPUESTO DISPONIBLE
Fase |: x € IVA inc.
X Fase ll: x € IVA inc.

e RESPONSABLE LiNEA UCO:

* RESPONSABLE EMPRESA:

X

e TECNICOS DE APOYO UCO:

* RESPONSABLE: ??

O X
e TECNICO RESPONSABLE: ???
O X
em p resa e TECNICOS DE APOYO:
O X

o

* PERSONAL DE APOYO:
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GESTION DOCUMENTAL DE LA FASE

- Actas de la reuniones (firmadas por responsables)
- EMPRESA: Documento entregable por cada hito
- UCO: Documentacion complementaria
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ANALISIS DE LA PROPUESTA: Lote 3 ;/.)livar
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~Linea x: explicar en que consiste
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ANALISIS DE LA PROPUESTA: j




ANALISIS DE LA PROPUESTA: Lote 3 ;/)livar

Propuesta de empresas

Hipotesis:
XXXX
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ANALISIS DE LA PROPUESTA: Lote 3 ;/.)livar

/ Propuesta de la empresa (A

Fortalezas Debilidades
o XXX o XXX
o XXX * XXX
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MUCHAS GRACIAS POR SU

ATENCION

INFORMACION Y CONTACTO

e info@mecaolivar.com

e www.mecaolivar.com

* https://contrataciondelestado.es

e Teléfono: 957 21 85 25
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